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494 
проданных билета

ОБЩИЙ БЮДЖЕТ: 1 380 000 тг.

244 онлайн + 250 оффлайн

3,21% 
конверсия сайта из 
посетителя в купившего 
онлайн-билет

2 794 тг 
стоимость привлечения 
1 участника форума 
(CAC)

>30 публикаций 
в СМИ 

http://sbf.kz/sbf-17
https://ayrosa.agency/


Благодаря слаженной командной работе 
компании AYROSA мы привлекаем на наши 
Бизнес-форумы качественную целевую 
аудиторию. Рассчитываем на дальнейшее 
плодотворное сотрудничество. Нам еще многое 
предстоит сделать вместе. Спасибо!

ЕРЛАН БАЙГОЖИН
Президент KABIM



Солидный. Аккуратный. Интересный
Перейти на сайт
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Разные рекламные креативы
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